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Teset Capital, gestora de fondos li-
derada por José Arango, expresi-
dente de T-Solar, e impulsada por 
los fundadores de ProA Capital, en-
sancha el perímetro de Tricéleris, 
la compañía de telecomunicacio-
nes que fue lanzada al mercado el 
pasado año. El grupo inversor ha 
completado la compra de la red de 
FTTH (fibra óptica hasta el hogar) 
de dos operadores locales en tres 
provincias de España (Badajoz, Cór-
doba y Jaén) y ha ampliado así sig-
nificativamente su cobertura con 

Teset Capital expande su operador de fibra a nuevas provincias
industria”. 

Tricéleris es una de las tres par-
ticipadas de Teset, cuyo primer y 
único fondo de private equity levan-
tado hasta la fecha es de 400 millo-
nes de euros.  

Su activo estrella por el momen-
to es el cable submarino de fibra óp-
tica de alta capacidad bautizado co-
mo Barracuda, que promueve la em-
presa Valencia Digital Port Connect 
(VDPC). Desde el puerto de la ca-
pital valenciana está previsto que 
se extienda un cable de 1.070 kiló-
metros de longitud que llegue has-
ta Génova. Este cable submarino 
dispondrá de 12 pares de fibra con 
una capacidad de 32 Tbps/par. El 
sistema incorpora unidades de ra-
mificación que permitirán exten-
der su trazado hacia otras ubicacio-
nes.

Adquiere las redes de 
operadores locales en 
Alicante, Badajoz, 
Córdoba, Jaén y Valencia

la incorporación de 63.000 hogares 
pasados.  

Tricéleris ha completado además 
una segunda operación de adquisi-
ción de redes FTTH en Alicante y 
Valencia, lo que supone añadir otros 
7.500 hogares pasados a su red. Am-
bas operaciones consolidan la pre-
sencia de la compañía en los mer-
cados de Alicante, Jaén y Valencia 
e impulsan la cobertura ofrecida a 
los clientes. 

La empresa de telecomunicacio-
nes ha diseñado y planificado el des-
pliegue de nuevas unidades inmo-
biliarias para este 2025. La meta es 
alcanzar los 120.000 nuevos hoga-
res pasados. El plan prevé, además, 
reforzar la presencia de la compa-
ñía en seis regiones clave de Espa-
ña: Andalucía, Canarias, Comuni-
dad de Madrid, Comunidad Valen-

ciana, Castilla-La Mancha y La Rio-
ja. En los dos primeros meses del 
año, Tricéleris ha desplegado con 
éxito 30.000 hogares pasados en las 
provincias de Alicante y Valencia. 
Esto supone, por tanto, completar 
un 25% del objetivo anual previsto.  

En total, Tricéleris ya ha supera-
do los 300.000 hogares pasados en 
más de 160 municipios del territo-
rio español en sus primeros meses 
de actividad, y sigue avanzando en 

Tricéleris salió al 
mercado en 2024 y 
es uno de los tres 
proyectos de la 
gestora de Arango 

su objetivo de lograr el millón de 
hogares pasados.  

Pedro Šimic, director de Desa-
rrollo Corporativo de Tricéleris, ex-
plica en declaraciones a elEcono-
mista.es que “la compañía está avan-
zando a un ritmo excelente en la 
ejecución del plan de despliegue. 
Nos sentimos muy orgullosos de 
fortalecer nuestra presencia en pro-
vincias estratégicas como Alicante, 
Jaén y Valencia, así como de haber 
iniciado operaciones en las ciuda-
des de Badajoz y Córdoba. El cre-
cimiento orgánico y las operacio-
nes de consolidación completadas 
en el arranque del ejercicio son una 
muestra del potencial de Tricéleris 
para convertirse en un jugador cla-
ve en el mercado doméstico de re-
des FTTH y en el proceso de con-
centración que está afrontando la 

res que requieren de una transición 
ordenada hacia una nueva etapa de 
profesionalización y crecimiento 
sostenible, según explican desde el 
grupo inversor.”Las dos compañías 
encajan perfectamente con el ADN 
de PHI. Son empresas industriales 
con productos de altísima calidad y 
márgenes atractivos”, señala Ale-
xander Wit, socio gerente de PHI 
Industrial. 

Estas adquisiciones, añade Wit, 
refuerzan nuestra tesis de que nues-

tras capacidades operativas y nues-
tra gestión activa aportan valor no 
solo en procesos de reestructura-
ción, sino también en empresas ren-
tables y en crecimiento, pero con re-
tos diferentes”. El enfoque de PHI 
“nos permite establecer una rela-
ción de confianza con los fundado-
res, que nos ven más como un alia-
do estratégico y operativo que co-
mo un mero inversor financiero”. 

PHI ya ha desplegado buena par-
te de su último fondo (PHI FUND 

III, FCR) con ambas adquisiciones. 
A este vehículo también pertene-
cen compañías como ITG, HD y 
Compañía del Trópico. También fi-
gura Tecnikalde, firma radicada en 
Elgoibar (País Vasco) y dedicada al 
corte láser, corte y plegado, corte tu-
bo y calderería. Tecnikalde había si-
do la última de las empresas adqui-
ridas hasta la fecha. 

Por el lado de las desinversiones, 
la compañía también avanza. Firmó 
el pasado año la venta del fabrican-
te de aislantes cerámicos Insulation 
Technology Group (ITG), que tra-
baja para la industria energética. El 
comprador fue al fondo estadouni-

dense TJC, conocido históricamen-
te como The Jordan Company. 

En un escenario intermedio, el 
grupo también se ha acogido a los 
fondos de continuidad, un instru-
mento que ha ganado popularidad 
en la industria del capital privado. 
PHI lo ha hecho para seguir gestio-
nando Blue Sun, que ha sido tras-
pasada a un vehículo de 287 millo-
nes de euros liderado por Hollyport 
Capital y cosuscrito por Kline Hill 
Partners.

Jordi Bricio (izquierda) y Alexander Wit (derecha). EE
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PHI Industrial, el fondo de ‘private 
equity’ enfocado en situaciones es-
peciales y conocido en España por 
ser desde hace años dueño de la fir-
ma de porcelana Lladró, ha desple-
gado su último fondo y ha adquiri-
do dos nuevas compañías industria-
les. El grupo inversor que dirigen 
Jordi Bricio y Alexander Wit han 
firmado la adquisición de Panalia 
Derivados de la Harina (Panalia) y 
Palinox Ingeniería y Proyectos, am-
bas fundadas y gestionadas hasta la 
fecha por emprendedores familia-
res. Los términos de la operación no 
han trascendido. 

Palinox, la compañía más recien-
temente adquirida, está ubicada en 
Barcelona y es una ingeniería líder 
en el diseño y fabricación de solu-
ciones de frío para la industria ali-
mentaria. Su facturación en el últi-
mo ejercicio cerrado fue de 20 mi-
llones de euros y su resultado bru-
to de explotación (ebitda) fue de 4,5 
millones de euros. Panalia, por su 
parte, tiene su sede en Madrid y se 
ha consolidado como un actor en la 
panadería artesanal ‘premium’, gra-
cias a su enfoque en innovación, ca-
lidad y producto diferenciado. En 
2024, registró ventas de 13 millones 
de euros y un ebitda de dos millo-
nes. 

Las adquisiciones, cerradas en no-
viembre de 2024 (Panalia) y marzo 
de 2025 (Palinox), consolidan el po-
sicionamiento de PHI como inver-
sor operativo en empresas familia-

El fondo PHI (Lladró) sale de compras en 
España y adquiere dos nuevas empresas
La gestora despliega su tercer fondo y se hace con el control de Panalia y Palinox

K Fund irrumpe 
en Gopass y 
cierra su primera 
operación en 
Colombia
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Gopass ha anunciado el cierre 
exitoso de una extensión de su 
Serie A por 8 millones de dó-
lares, en una ronda liderada por 
Qualcomm Ventures, recono-
cida empresa global pionera en 
tecnologías de comunicación 
inalámbrica y movilidad, y 
Kfund, a través de su fondo de 
early growth de 250 millones 
de dólares, Leadwind, el cual 
cuenta con el respaldo de Te-
lefónica como inversor ancla y 
la participación de BBVA, Ca-
talana Occidente, entre otras 
corporaciones. El fondo espa-
ñol cierra, de esta forma, su pri-
mera operación en Colombia. 

Esta nueva inyección de ca-
pital responde al notable cre-
cimiento de Gopass en los úl-
timos años. Solo en 2024, la 
compañía creció un 300% fren-
te a 2023, consolidando una ba-
se de más de 500.000 usuarios 
registrados y 650.000 vehícu-
los enrolados. Los recursos per-
mitirán también fortalecer su 
línea de soluciones para el seg-
mento empresarial, con la que 
Gopass se ha posicionado co-
mo el aliado estratégico del 
transporte de carga y pasaje-
ros.  

A través de su plataforma, las 
empresas pueden obtener has-
ta un 2% de descuento en pea-
jes para sus flotas y reducir has-
ta en un 80% los procesos lo-
gísticos, mejorando significa-
tivamente su eficiencia 
operativa.

La gestora se ha 
sumado a la fiebre 
de los fondos de 
continuidad con 
Hollyport Capital


